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Informacje ogodlne

Dane spokki

NAZWA SPOLKI:

IAl Spétka Akcyjna

SIEDZIBA, ADRES:

Szczecin, al. Piastow 30 71-064 Szczecin

NR TELEFONU, FAKSU:

tel.: + 48 91 443 66 00 fax.: +48 91 443 66 08

ADRES STRONY INTERNETOWEJ:

www.iai-sa.com

ADRES POCZTY ELEKTRONICZNEJ:

office@iai-sa.com

SAD REJESTROWY:

Sad Rejonowy Szczecin-Centrum w Szczecinie, XIII
Wydziat Gospodarczy Krajowego Rejestru Sadowego

DATA REJESTRACJI W KRS:

2 kwietnia 2009 roku

NR KRS: 000325245
NR REGON: 320147706
NIP: 8522470967

Organy spofki

W sktad Zarzadu IAI S.A. na dzien 30 wrzesnia 2014 roku wchodzili:

*  Pawel Fornalski, Prezes Zarzadu

*  Sebastian Mulinski, Wiceprezes Zarzadu

W sklad Rady Nadzorczej IAI S.A. na dzien 30 wrzesnia 2014 roku wchodzili:
* Dariusz Zarzecki — Przewodniczacy Rady Nadzorczej

*  Zbigniew Mulinski
*  Piotr Fornalski

¢ Marcin Kozlik

e Tomasz Fornalski

W okresie od 1 lipca do 30 wrze$nia 2014 roku w organach Spoéiki nie zaszly zadne zmiany.

Wskazanie jednostek wchodzgcych w skiad grupy kapitatowe;.

Na dzien sporzadzenia niniejszego raportu Emitent nie tworzy, ani nie wchodzi w sktad grupy

kapitalowe;.

Liczba zatrudnionych w przeliczeniu na peine etaty

Na dzien 30 wrzesnia 2014 roku w zatrudnienie u Emitenta wynosito 54 os6by, wobec 47 na koniec

trzeciego kwartalu 2013 roku.

Raport kwartalny 1Al S.A. za okres od 1 lipca 2014 do 30 wrze$nia 2014 r.
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Wybrane dane finansowe

Dane bilansowe

Pozycja

w ztotych na

w zlotych na

30.09.2014 30.09.2013
AKTYWA
Wartodci niematerialne i prawne 347 924,71 430 577,60
Rzeczowe aktywa trwate 284 187,71 51 071,45
Naleznosci dtugoterminowe
Inwestycije dtugoterminowe 479 870,00 479 870,00
Dtugoterminowe rozliczenia miedzyokresowe 32 946,00 18 499,00
Zapasy
Nalezno$ci krétkoterminowe 932 750,09 1361 232,60
Inwestycje krétkoterminowe w tym $rodki pienigzne w kasie i na rachunkach
bankowych 3459 254 43 2981 267,09
Krétkoterminowe rozliczenia miedzyokresowe 74 314,05 53 413,38
AKTYWA RAZEM 5611 246,99 5375931,12
PASYWA
Kapitat wiasny 3859 007,59 2936 036,25
Odpisy z zysku netto w ciggu roku obrotowego
Rezerwy na zobowigzania 69 991,31 46 862,71
Zobowigzania dtugoterminowe
Zobowigzania krétkoterminowe 1682 248,09 2 165 829,60
Rozliczenia migdzyokresowe 227 202,56
PASYWA RAZEM 5611 246,99 5375931,12

Dane z rachunku zyskoéw i strat

w zlotych za

w zlotych za

01.07- 30.09.2014 01.07- 30.09.2013

w ziotych 01.01-
30.09.2014'

w zlotych 01.01-
30.09.2013'

Przychody netto ze sprzedazy 3 027 078,25 2332 034,53 8 536 325,96 6092 812,70
Koszty dziatalnosci operacyjnej 2734 206,97 2179 787,51 7 322 640,44 5651512,18
Amortyzacja 40 097,82 27 649,00 105 181,46 121762,08
Zysk/strata na sprzedazy 292 871,28 152 247,02 1213 685,52 441 300,52
Pozostate przychody operacyjne 203 793,27 892,16 216 485,60 2122,80
Pozostate koszty operacyjne 6 352,77 3 097,63 27 882,65 10 756,74
Zysk / strata z dziatalnoSci operacyjnej 490 311,78 150 041,55 1402 288,47 432 666,58
Przychody finansowe 8 223,15 21 090,75 74 558,87 41 800,41
Koszty finansowe 124,74 38,25 214,75 582,71
Zysk / strata z dziatalno$ci gospodarcze; 498 410,19 171 094,05 978 222,40 473 884,28
Wynik zdarzen nadzwyczajnych 0,00 0 0,00 0
Zysk / strata brutto 498 410,19 171 094,05 1476 632,59 473 884,28
Podatek dochodowy 65 959,00 60 519,00 251 485,00 148 986,00
Pozostate obowigzkowe zmniejszenia zysku 0,00 0 0,00 0
Zysk / strata netto 432 451,19 110 575,05 1225 147,59 324 898,28

1 Wartosci narastajaco za kolejne kwartaty danego roku

Raport kwartalny IAlI S.A. za okres od 1 lipca 2014 do 30 wrzesnia 2014 r.
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Kwartalne skrocone sprawozdanie finansowe

Bilans na 30 wrzesnia 2014 r.

Pozycja W ziotych na 30.09.2014 W ztotych na 30.09.2013
AKTYWA
Aktywa trwate
Wartosci niematerialne i prawne 347 924,71 430 577,60
Rzeczowe aktywa trwate 284 187,71 51071,45
Naleznosci diugoterminowe 0,00 0,00
Inwestycje diugoterminowe 479 870,00 479 870,00
Dtugoterminowe rozliczenia migdzyokresowe 32 946,00 18 499,00
Razem aktywa trwate 1144 928,42 980 018,05
Aktywa obrotowe
Zapasy 0,00 0,00
Naleznosci krotkoterminowe 932 750,09 1361 232,60
Inwestycje krotkoterminowe 3459 254,43 2981 267,09
Krotkoterminowe rozliczenia migdzyokresowe 74 314,05 53 413,38
Razem aktywa obrotowe 4 466 318,57 4 395 913,07
AKTYWA RAZEM 5611 246,99 5375931,12
PASYWA
Kapitat wtasny
Kapitat podstawowy 815 623,50 815 623,50
Nalezne wptywy na kapitat podstawowy 0,00 0,00
Udziaty wiasne 0,00 0,00
Kapitat zapasowy 1685 775,75 1650 775,75
Kapitat z aktualizacji wyceny 0,00 0,00
Pozostate kapitaty rezerwowe 127 534,78 120 988,12
Zysk (strata) z lat ubiegtych 492597 23 750,60
Zysk (strata) netto roku biezacego 1225 147,59 324 898,28
Odpisy z zysku netto w ciggu roku obrotowego 0,0 0,00
Razem kapitat wlasny 3859 007,59 2936 036,25
Zobowiazania i rezerwy na zobowigzania
Rezerwy na zobowigzania 69 991,31 46 862,71
Zobowigzania dtugoterminowe 0,00 0,00
Zobowigzania krétkoterminowe 1682 248,09 2165 829,60
Rozliczenia migdzyokresowe 0,00 227 202,56
Razem zobowigzania 1752 239,40 2 439 894,87
PASYWA RAZEM 5611 246,99 5375931,12

Raport kwartalny IAlI S.A. za okres od 1 lipca 2014 do 30 wrzesnia 2014 r.
Wiecej informacji w dziale Relacje inwestorskie na www.iai-sa.com
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Rachunek zyskow i strat za trzeci kwartal oraz narastajaco

Wyszczegoélnienie

W ziotych za 01.07-
30.09.14

W zlotych za 01.07-
30.09.13

W zlotych na
30.09.2014'

W zlotych na
30.09.2013'

A.Przychody ze sprzedazy i zrownane z nimi: 3027 078,25 2332034,53 8 536 325,96 6092 812,70
Przychody netto ze sprzedazy produktow 0 0

Przychody netto ze sprzedazy towardw i materiatow 0 0

Przychody ze sprzedazy ustug 3027 078,25 2332 034,53 8536 325,96 6092 812,70
B.Koszty dziatalnosci operacyjnej 21734 206,97 2179 787,51 7322 640,44 5651 512,18
Amortyzacja 40 097,82 27 649,00 105 181,46 121 762,08
Zuzycie materiatow i energii 21 327,75 126 579,22 93 432,40 165 597,25
Ustugi obce 1313 085,02 926 587,60 3281720,41 2279 494,09
Podatki i optaty 24 622,98 28 320,47 61378,07 62 674,29
Wynagrodzenia 1105 803,83 910 704,29 3075916,85 2 566 950,53
Ubezpieczenia spoteczne i inne $wiadczenia 193 041,67 151 730,14 644 120,62 424 881,83
Pozostate koszty rodzajowe 36 227,90 8 216,79 60 890,63 30 152,11
Warto$¢ sprzedanych towardw i materiatow 0 0

C.Zysk | strata brutto ze sprzedazy 292 871,28 152 247,02 1213 685,52 441 300,52
D.Pozostate przychody operacyjne 203 793,27 892,16 216 485,60 2122,80
Zysk ze zbycia niefinansowych aktywow trwatych 0 0

Dotacje 200 395,78 0 200 395,78 0

Inne przychody operacyjne 3397,49 892,16 16 089,82 2122,80
E.Pozostate koszty operacyjne 6 352,77 3097,63 27 882,65 10 756,74
Strata ze zbycia niefinansowych aktywow trwatych 0 0
Aktualizacja wartosci aktywow niefinansowych 0 0

Inne koszty operacyjne 6 352,77 3 097,63 27 882,65 10 756,74
F.Zysk | strata z dziatalnosci operacyjnej 490 311,78 150 041,55 1402 288,47 432 666,58
G.Przychody finansowe 8223,15 21 090,75 74 558,87 41 800,41
Dywidendy i udziaty w zyskach 0,00 0 49 253,73 0

Odsetki 8223,15 21090,75 25 305,14 41 800,41
Zysk ze zbycia inwestycji 0 0
Aktualizacja wartosci inwestyciji 0 0

Inne 0 0

H.Koszty finansowe 124,74 38,25 214,75 582,71
Odsetki 7,56 20,09 8,64 52,89

Strata ze zbycia inwestycji 0 0
Aktualizacja warto$ci inwestycji 0 0

Inne 117,18 18,16 206,11 529,82
1.Zysk / strata z dziatalnosci gospodarczej 498 410,19 171 094,05 1476 632,59 473 884,28
J.Wynik zdarzen nadzwyczajnych 0,00 0,00 0,00 0,00

Zyski nadzwyczajne 0 0

1 Warto$ci narastajaco za kolejne kwartaly danego roku

Raport kwartalny IAlI S.A. za okres od 1 lipca 2014 do 30 wrzesnia 2014 r.
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Straty nadzwyczajne 0 0
K.Zysk / strata brutto 498 410,19 171 094,05 1476 632,59 473 884,28
L.Podatek dochodowy 65 959,00 60 519,00 251 485,00 148 986,00
M.Pozostate obowiazkowe zmniejszenia zysku 0,00 0,00 0,00 0,00
N.Zysk / strata netto 432 451,19 110 575,05 1225147,59 324 898,28

Rachunek przeptywoéw pienieznych za trzeci kwartat oraz narastajaco

Wyszczegolnienie

W zlotych za 01.07- W zlotych za 01.07-

30.09.14

30.09.13

W ziotych na
30.09.2014

W ziotych na
30.09.2013?

A.Przeptywy $rodkow pienieznych z dziatalnosci operacyjnej

Zestawienie zmian w kapitale wiasnym

Wyszczegolnienie

w zlotych na
30.09.2014

|. Wynik finansowy netto (zysk/strata) 432 451,19 110 575,05 1225 147,59 324 898,28

II. Korekty o pozycje -365 301,44 -598 213,41 -362 199,17 232 86,95

III. Srodki pienigzne netto z dziatalnosci operacyjnej 67 149,75 -487 638,36 862 948,42 3481 85,23
B. Przeptywy srodkow pienieznych z dziatalno$ci inwestycyjnej

. Wptywy 0,00 0 49 253,73 0

I.Wydatki 16 240,50 503 539,90 16 240,50 522 882,78

I1I. Srodki pieniezne netto z dziatalnoéci inwestycyjnej -16 240,50 -503 539,90 33013,23 -522 882,78

C. Przeptywy $rodkow pienieznych z dziatalnosci finansowej

|.Wplywy 0,00 0 0,00 0

I.Wydatki 0,00 0 384 061,15 3262494

I11.Srodki pienigzne netto z dziatalnosci finansowe; 0,00 0 -384 061,15 -326 249,4

D.Przeplywy pieniezne netto razem 50 909,25 -991 178,26 511 900,50 -500 946,95

E.Bilansowa zmiana $rodkow pienieznych -991 178,26

F.$rodki pieniezne na poczatek okresu 3408 345,18 3972 445,35 2 947 353,93 2947 353,93

G.Srodki pieniezne na koniec okresu 3459 254,43 2 981 267,09 3408 345,18 3 459 254,43

w zlotych na
30.09.2013

|. Kapitat wlasny na poczatek okresu 3017 921,15 293 7387,37
la Kapitat wiasny na poczatek okresu po korektach 3017 921,15 293 7387,37
Il Kapitat wtasny na koniec okresu 3859 007,59 293 6036,25
Il Kapitat wiasny po uwzglednieniu proponowanego podziatu zysku 3859 007,59 293 6036,25

Informacja o zasadach przyjetych przy sporzadzaniu raportu, w tym
informacje o zmianach stosowanych zasad (polityki) rachunkowosci

Zasady wyceny aktywOw 1 pasywOw oraz ustalania wyniku finansowego w IAl Spotka Akcyjna
ustalone zostaly w oparciu o art. 28-42 Ustawy o rachunkowosci z dnia 29 wrzes$nia 1994 roku
(DZ.U. nr 121, poz.591 z pdzn. zm.)

Zgodnie z postanowieniami polityki rachunkowosci aktywa i pasywa wycenia si¢ nie rzadziej niz na

dzien bilansowy w nastepujacy s

2 Warto$ci narastajaco za kolejne kwartaty danego

posdb:

roku

Raport kwartalny IAlI S.A. za okres od 1 lipca 2014 do 30 wrzesnia 2014 r.
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Warto$ci niematerialne i prawne — wedtug cen nabycia pomniejszonych o skumulowane
odpisy umorzeniowe. Warto$ci niematerialne i prawne o wartosci poczatkowej ponizej 3.500
ztotych zaliczane sg bezposrednio w koszty zuzycia materialdw w miesigcu zakupu lub do
sktadnikow aktywow i umarzane jednorazowo w zaleznosci od charakteru tych ze, a powyzej
3.500 ztotych zaliczane sg do sktadnikow aktywow, wprowadzone do ewidencji oraz
amortyzowane przy wykorzystaniu metody liniowej,

Srodki trwate — wedlug cen nabycia pomniejszonych o skumulowane odpisy umorzeniowe.
Srodki trwate o wartosci poczatkowej ponizej 3.500 ztotych zaliczane s3 bezposrednio w
koszty zuzycia materialow w miesigcu zakupu lub do sktadnikow aktywow i umarzane
jednorazowo w zaleznos$ci od charakteru tych ze, a powyzej 3.500 ztotych zaliczane sg do
sktadnikow aktywow, wprowadzone do ewidencji oraz amortyzowane przy wykorzystaniu
metody liniowej,

Dhugoterminowe rozliczenia miedzyokresowe — w warto$ci nominalne;j,

Naleznosci krotkoterminowe — w kwocie wymaganej zaplaty, z zachowaniem ostroznosci,
przy uwzglednieniu odsetek za zwloke w zaptacie z zadaniem, ktérych wystapiono do
kontrahenta,

Inwestycje krotkoterminowe, w tym $rodki pienie¢zne — w warto$ci nominalne;j,
Kroétkoterminowe rozliczenia migdzyokresowe — czynne rozliczenia migdzyokresowe kosztow
dotyczace przysztych okresow sprawozdawczych w warto$ci nominalnej,

Kapitaly wtasne — w warto$ci nominalnej, wedlug ich rodzajow i zasad okreslonych
przepisami prawa, statutem spotki. Kapital podstawowy wykazano w wysokosci okre§lonej w
statucie Spolki 1 wpisanej w rejestrze sagdowym,

Rezerwy — w uzasadnionej, wiarygodnie oszacowanej wartosci,

Zobowigzania — w kwocie wymagajacej zaptaty z wyjatkiem zobowigzan z tytutu dostaw i
ustug wycenionych wedtug warto$ci nominalnej, w stosunku, do ktérych kontrahenci odstapili
od naliczania odsetek,

Rozliczenia migdzyokresowe — wedtug warto$ci nominalne;.

Spotka sporzadza sprawozdanie finansowe zgodnie z art. 45 Ustawy o rachunkowosci.
Uszczegotowienie informacji wykazanych w sprawozdaniu zawiera informacja dodatkowa
przedstawiona za pomocg not.

Sposdb sporzadzania i pomiaru wyniku finansowego Spotki wynika ze specyfiki prowadzonej
dziatalnosci (dziatalno$¢ ustugowa) oraz ewidencji kosztow w uktadzie rodzajowym na
zespole ,,4” — Koszty wedlug rodzajow i oparty jest o porownawczy rachunek zyskow i strat.
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Komentarz Zarzadu Emitenta na temat

czynnikOow 1 zdarzen, ktore miaty wptyw na
osiggniete wyniki finansowe

Po trzech kwartalach 2014 zysk netto Spétki wynosi 1,225 miliona zlotych i ro$nie ze wzgledu na
wieksza sprzedaz oraz rosnacq efektywnosSci i rentownosé 1AL S.A. Przychody ze sprzedazy
Spolki w III kwartale 2014 przekroczyly trzy miliny zlotych netto i systematycznie, szybko
rosna.

Spotka po trzech kwartatach ma bardzo wysokie wskazniki rentownos$ci: ROS (rentownos¢ sprzedazy)
wynosi 14,35%, ROE (rentowno$¢ kapitatow wiasnych) wynosi 31,75%, a rentowno$¢ aktywow
(ROA) 21,83%. Ogolnie patrzac wynika to z tego, ze przychody ze sprzedazy, systematycznie od
wielu kwartatéw, rosna szybciej niz koszty dziatalno$ci operacyjne;.

Przychody ze sprzedazy | koszty dzialalnosci operacyjnej
w kolejnych trzecich kwartatach
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B Przychody ze sprzedaZy | zrownane z nimi @ Koszty dziatainodci operacyjne

Jednak pod tym ogdlnym stwierdzeniem znajdujg si¢ dziesiatki dziatan, ktore pozwalajg utrzymac
wzrost sprzedazy, optymalizacj¢ kosztow infrastruktury, automatyzacjg¢ procesow, oferowanie
wysokich wynagrodzen, ktore przyciagaja do Spotki specjalistow oraz rozsadne gospodarowanie
kosztami w pozostalych wydatkach Spotki. Automatyzowanie procesow pozwala zwigkszaé
efektywnos$¢ Spolki, jednak to co istotne, lezy w tym, Ze ta optymalizacja i automatyzacja
prowadzone sg w kazdym okresie, systematycznie i permanentnie a nie tylko jako jednorazowe
reorganizacje. W ten sposob zyski ze sprzedazy rosnag wraz z kazdym pozyskanym klientem. Sam
zysk ze sprzedazy w trzecim kwartale byl prawie dwa razy wyzszy (wzrost 0 92,37%) od zysku
ze sprzedazy w trzecim kwartale 2013 roku.

Raport kwartalny 1Al S.A. za okres od 1 lipca 2014 do 30 wrze$nia 2014 r.
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Zysk netto i zysk ze sprzedazy w kolejnych trzecich kwartatach
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Oczywiscie wzrost rentownosci widac takze w wskazniku EBITDA, ktory w samym tylko trzecim
kwartale osiagnat poziom 530 tysiecy zlotych i wzrdést trzykrotnie wobec trzeciego kwartahu
poprzedniego roku. Narastajgco, po trzech kwartatach 2014 roku EBITDA przekroczyta poziom 1,5
miliona zlotych i oznacza to wzrost o 172% wobec analogicznego okresu 2013 roku.

EBITDA i amortyzacja w kolejnych trzecich kwartatach
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W poprzednich raportach Zarzad zwracal uwagge na efekt skali, ktory jest niezwykle wazny w ushugach
tupu SaaS i wprost przektada si¢ na ich rentowno$¢ oraz mozliwo$¢ generowania zyskow. Zarzad
wskazuje takze teraz, ze prognozy takiego zysku i rentownos$ci oraz opis modelu biznesowego
podawat juz w Dokumencie Informacyjnym w 2009 roku. Bardzo istotne z punktu widzenia
inwestorow jest, ze ten model biznesowy realizowany jest systematycznie a wyniki finansowe sa
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Wiecej informacji w dziale Relacje inwestorskie na www.iai-sa.com
Strona 10/22



http://www.iai-shop.com/ir-news.phtml?

IAl S.A.
ul. Piastéw 30 i
71-064 Szczecin ®

poprawiane regularnie, co pokazuja takze wykresy. Nie s3 to jednorazowe skoki przychodow
wynikajace np. z rozliczenia kontraktow. Warto zwrdci¢ uwage, ze przychody i koszty rosna w
mniej wiecej stalym tempie, ale od 2013 roku, kiedy Spoétka osiagnela pewna mase krytyczna,
wzrost wskaznikéw pokazujacych zyskownosé, jest bardzo duzy. Obrazuje to wlasnie zachodzacy
w Spotce efekt skali.

Co istotne, najwazniejszym skladnikiem kosztow operacyjnych sa wynagrodzenia pracownikow. Spotka
zwraca uwage inwestorow na to, ze prowadzi inng niz wiele innowacyjnych firm polityke
ksiggowania kosztow pracy, skoncentrowang na zatrzymywanie gotowki. W wyniku tej strategii
koszty pracy dzialu R&D, czyli wszelkich prac rozwojowych Spotka ksigguje w biezacych
wydatkach i nie obcigza konta ,,Wartosci niematerialne i prawne”. Stad biezacy wynik finansowy
nie jest zwiekszany, przez odlozenie w czasie zaksiegowania kosztéw wynagrodzen, a nastepnie
amortyzacji wartosci niematerialnych i prawnych. Koszty prac rozwojowych sa ponoszone i
ksiggowane na biezaco.

Spotka cechuje si¢ bardzo wysoka ptynnoscia. Wszystkie wspotczynniki ptynnosci sa na poziomie
powyzej 2, co pokazuje bardzo bezpieczng sytuacje finansowa Spotki. Bilans ukazuje, ze Spotka
dysponuje wysokimi rezerwami gotowki, przewyzszajacymi wielko$¢ pozyskanego w wyniku oferty
prywatnej kapitatu, a jej sytuacja finansowa jest bardzo bezpieczna. Dodatkowo dodatni wynik
finansowy oraz zwigkszenie rentownos$ci, w wyniku wczesniejszych inwestycji, pozwalaja
finansowac¢ rosnace koszty (przede wszystkim w wyniku zwickszenia zatrudnienia) oraz dalsze
inwestycje ze srodkow wiasnych.

Stanowisko Zarzadu odnosnie mozliwosci zrealizowania
publikowanych prognoz wynikéw na dany rok w swietle wynikow
zaprezentowanych w danym raporcie kwartalnym

13 czerwca 2012 roku Spoétka opublikowata prognozy przychodéw na lata 2012 — 2014 wraz z ich
obszernym omoéwieniem i uzasadnieniem, ktore wynosza:
— 1ok 2014 - przychody ze sprzedazy 13,85 miliona ztotych

Analizujac wyniki sprzedazy w trzecim kwartale 2014 r., ktorej warto$¢ wyniosta ponad 3 miliony
ztotych, a po trzech kwartatach 8,5 miliona zlotych oraz wysoka dynamike wzrostu sprzedazy, Zarzad
uznaje, ze prognoza na 2014 rok zostanie zrealizowana.

Raport kwartalny 1Al S.A. za okres od 1 lipca 2014 do 30 wrze$nia 2014 r.
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/Zwiezta charakterystyka istotnych dokonan
lub niepowodzen emitenta w okresie, ktorego
dotyczy raport, wraz z opisem
najwazniejszych czynnikow 1 zdarzen, w
szczegOlnosci o nietypowym charakterze,
majacych wptyw na osiggni¢te wyniki.

Spoétka bardzo duzy nacisk potozyta na wspoétprace z liderami swoich branz i
bardzo znanymi markami, jak Ruch i PayPal oraz na dzialania sprzedazowe.
Pozyskiwani sg kolejni klienci dla IdoSell Shop na Wyspach Brytyjskich i
IdoSell Booking w Polsce.

Paczka w Ruchu — wprowadzona jako pierwsza w IAl-Shop.com

W lipcu Spoélka, wspoélnie z Ruch S.A.,
jako pierwsza na rynku

wprowadzila do swojej oferty ustuge
Paczka w Ruchu. To nowatorskie

szybkie i tanie rozwiazanie dla
sklepow internetowych, do realizacji
przesylek i umozliwienie ich odbioru
w punktach Ruchu. Koszt przesyiki
to tylko 6.5 ztotego, a punktami
odbioru jest 2,5 tys. placowek
zlokalizowanych w duzych i
mniejszych miastach oraz na
terenach wiejskich.

PACZKA
W RUCHU

Przygotuj paczke Wydrukuj list Zanie$ do kiosku Twéj odbiorca Odbiorca
wpisz kiosk odbioru, przewozowy i optaé. otrzyma SMS jok odbiera paczke
telefon i e-mail odbiorcy paczka bedzie w

w kiosku docelowym.

Zaoferowanie taniego i szybkiego dostarczenia przesylek ze sklepu internetowego do klientow jest
kluczowe dla zwi¢ekszenia sprzedazy w e-handlu. Wielu klientow rezygnuje z zakupéw w sieci,

Raport kwartalny 1Al S.A. za okres od 1 lipca 2014 do 30 wrze$nia 2014 r.
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poniewaz przy wartosci zamdwienia ponizej 80 zl, kilkanascie ztotych za przesyltke potrafi
zniechgci¢ do zakupow. Dzieki integracji IAI-Shop.com i Paczki w RUCHu, oraz specjalnej, niskiej
cenie, zdecydowanie zwiekszy sie sprzedaz tanszych produktow, poniewaz stosunek ceny przesytki
do warto$ci zaméwienia bedzie znacznie korzystniejszy dla konsumentow. Dzigki Paczce w RUCHu
klienci majg teraz mozliwos$¢ odbioru paczki w dowolnie wybranym przez siebie kiosku RUCHu. Co
wiecej kioski RUCHu czesto sg czescig lokalnej spotecznosci. Ludzie przewaznie znajg si¢ z
osobami, ktére pracuja w kioskach, a to buduje dodatkowe poczucie bezpieczenstwa i zaufania oraz
pozwala na finalizowanie zakupow online w dobrze znanym $rodowisku dla konsumentow. Co
wiecej, paczki mozna odbiera¢ w dogodnych godzinach, nie czekajac w diugich kolejkach, bez
konieczno$ci umawiania si¢ z kurierem.

Sklepy IAI-Shop.com kupujg ustuge Paczka w RUCHu za posrednictwem IAI S.A. Dzigki temu
uzyskuja znacznie nizsza cene, niz gdyby samemu chcieli wprowadzi¢ takie rozwigzanie w swoim e-
sklepie. Dzi¢ki integracji, sklep moze jg oferowaé w niewiarygodnie niskiej cenie, ktora wynosi 6,50
zt netto dla klienta koncowego, za przesytke do 20 kg. Dodatkowo wszystkie przesytki sa w tej cenie
ubezpieczone do 300 zt, z mozliwoscia dokupienia wickszego ubezpieczenia.

Informacja o tej integracji oraz nowej formie przesytek odbita si¢ szerokim echem w mediach oraz
wsrdd klientow. Zaoferowanie takiego rozwigzania, przetozy si¢ na przychody Spolki przez
prowizje od przesylek oraz przez zwiekszenie sprzedazy w obstugiwanych sklepach, co przez
wyzsze plany abonamentowe oraz np. prowizje od platnosci przelozy si¢ takze na przychody
Spélki. Zarzad podkresla, ze jest to kolejna rynkowa nowosé, ktéra Spotka wprowadza jako
pierwsza na rynek przy wspélpracy ze znana marka.

Sukces na targach E-commerce Expo 2014 w Londynie

(/ ‘,;" aadl e =

Realizujac strategi¢ wyjscia na rynki zagraniczne, Spotka uczestniczyla na przelomie wrzesnia i
pazdziernika jako wystawca na londynskich targach eCommerce Expo 2014. Prezentowana oferta
pod katem rynku brytyjskiego spotkata si¢ z bardzo dobrym odbiorem i juz wkrétce zaowocuje
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wdrozeniami, ktore znaczaco przetoza si¢ na przychody Spotki. Bedg takze podstawa do
pozyskiwania kolejnych klientow. Co wigcej, wyjazd na targi zostal zrealizowany w ramach dziata
PO IG 6.1 Paszport do eksportu, co znaczgco podnosi jego efektywnos$¢ finansowa. Po wielu latach
przygotowan i doprecyzowaniu szczegélow bardzo udany udzial w targach, dowodzi
aktywnego pozyskiwania klientow na rynku brytyjskim przez Spotke.

Konferencja ,,IAl Conversion Breakfast - skuteczna sprzedaz
miedzynarodowa” z PayPal.

Konferencja zorganizowana wspolnie z PayPal w Poznaniu ,,JAI Conversion Breakfast - skuteczna
sprzedaz miedzynarodowa” zakonczyla si¢ sporym sukcesem. Zaprezentowane zostaly skuteczne
rozwigzania zwigkszajace sprzedaz zagraniczng, a prelegentami byli partnerzy IAI S.A., czyli
PayPal, Traffic Trends sp. z 0.0. (w ktérym 49% udziatow posiada Spoétka), Arvato. Z kazdym
parterem Spoélka jest powigzana umowami handlowymi, wigc wygenerowanie popytu na ich
ushugi przeklada si¢ na przychody Spoétki. Ponadto wzrost sprzedazy klientéw Spélki, przez
oplaty abonamentowe przeklada si¢ na wzrost przychodéw Spotki.

Kompleksowa kampania reklamowa ldoSell Booking

Spotka duza aktywnos$¢ we wrzesniu skupita na promocji swoich ustug i pozyskiwaniu nowych klientow
oraz zachgcania obecnych do korzystania z kolejnych ustug Spotki. W tym celu przedstawiciele
Spotki byli na kilku imprezach targowych, konferencjach oraz rozpoczela si¢ kampania
reklamowa IdoSell Booking. Wszystkie dzialania maja przynies¢ wzrost przychodoéw i
rozpoznawalnosci marek Spolki w ciagu dwéch najblizszych kwartalow.
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W ramach promocji ustugi IdoSell Booking we wrze$niu ruszyla pierwsza, szeroko zakrojona
kampania reklamowa tej ustugi. Obejmuje ona dziatania offline, online oraz marketingu
bezposredniego i roztozona jest na kilka tygodni we wrzesniu i pazdzierniku. Celem kampanii jest
zdobycie nowych klientow wsrdd osrodkéow noclegowych nad Battykiem. Zarzad oczekuje efektow
sprzedazowych tej kampanii jeszcze w tym roku. Co wigcej, przedstawiciele handlowi Spoéiki, byli
wystawcami na dwodch targach: warszawskich World Hotel 2014 oraz poznanskich Invest — Hotel. Po
obu targach Spélka zrealizowala kolejne wdrozenia IdoSell Bookig oraz zebrala bardzo opinie.
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Komentarz Zarzadu Emitenta na temat
aktywnosci, jaka w okresie objetym raportem
Emitent podeymowat w obszarze rozwoju
prowadzonej dziatalnosci, w szczegolnosci
poprzez dzialania nastawione na
wprowadzenie rozwigzan innowacyjnych w
przedsigbiorstwie

Mobile, integracja online i offline (sprzedaz w wielu kanatach), sprzedaz
miedzynarodowa — czyli rozwéj narzedzi wpisujgcych sie w najwazniejsze trendy w
e-commerce.

Aplikacja mobilna dla sklepéw internetowych
Olbrzymia nowoscia jest wprowadzona przez Spotke w trzecim |3l »

kwartale mobilna aplikacja dla e-sprzedawcéw i ich

klientéw. Aplikacja byla tworzona przy wspotpracy z PayPal = Denby pl © !
i czeSciowo przez niego finansowana, dlatego mogta by¢ i et L0
oferowana pierwszym klientom za darmo. Ma ona na celu NAJPOPULARNIEJSZE DZIS

utatwienie dostepu sprzedawcom i ich klientom do coraz
popularniejszych na §wiecie rozwigzan z zakresu handlu

mobilnego. P LUCIO GABBANI 610 -
3 GRANATOWO-BIALY
oY 89991z

W Polsce juz 60 proc. telefondw na rynku to smartfony, ale na
razie tylko zaledwie 3% uzytkownikéw decyduje si¢ na
zakupy mobilne. Pokazuje to olbrzymi potencjat tego rynku i
Spotka jako lider technologiczny swojej branzy juz teraz

inwestuje w technologie mobilne, aby jej klienci zwigkszali BY MIRZAD 4771 -
sprzedaz w przysztosci. Jednak wiele systemow platnosci N'ENFSSKJ e

online, nie jest przystosowanych do urzadzen mobilnych.
Dzigki najnowszej aplikacji dla e-sklepéw przygotowanej
przez IAI- Shop.com i PayPal kazdy konsument sklepu
mobilnego moze tatwo dokona¢ ptatnosci.

e LUCIO GABBANI 615 -
Dla pierwszych 100 sklepow IAI-Shop.com aplikacja byta : BRAZOWY
catkowicie bezptatna i ta oferta spotkata si¢ z duzym S
zainteresowaniem i pozwolita zbudowa¢ nowy rynek.
Przywiazuje to takze klientow do marki IAI- Shop.com.
Kolejne wdrozenia byly i beda platne, co przelozy si¢ na przychody Spolki. Beda one takze
rosng¢ ze wzgledu na prowizje. Jest to kolejne potwierdzenie, ze Spotka wspélpracuje z innymi,
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globalnymi i polskimi liderami swoich rynkow i jest liderem technologicznym. Buduje w ten
sposob wizerunek najlepszej marki do obstugi sprzedazy przez internet. To w jasny sposéb
przeklada si¢ na nowe zlecenia dla Spolki.

Nowa wersja IAl POS - petne wsparcie handlu on-line i offline

Spotka systematycznie inwestuje w rozwiazania taczace handel on-line z offline. Posiada juz w swojej
ofercie IAI POS oraz szereg rozwigzan usprawniajacych prace, szczegdlnie w zakresie gospodarki
magazynowej, ptatnosci, programéw lojalnosciowych i odbiorow osobistych. Kolejng ciekawg
nowoscig w tej dziedzinie, jest IAI POS 4.10 z obsluga wyswietlacza oraz wspomaganiem
programdéw lojalnosciowych w sklepach.

e e o o ool o o ok ook ol ok o oo e ok ok ok . =
Zarraszany do ol o o o e o o o o o o oo o ok oo ook Razem do

aszeso skleru intern

W najnowszej wersji aplikacji do obstugi kasowej punktu sprzedazy stacjonarnej IAI POS Spotka
dodata: obstuge kasowych wys$wietlaczy znajdujacych sig¢ przy urzadzeniach POS, mozliwos¢
przypisania realizowanego zakupu do klienta sklepu oraz przygotowali$my narzgdzie do
przegladania historii stanu wptat z uwzglednieniem r6znych form wptat w kasie. [AI POS obecnie
obstuguje drukarki fiskalne, szuflad¢ kasowa, czytniki kodow, magnetyczne czytniki kart
lojalnosciowych a teraz takze wyswietlacz. W ten sposob Spotka obstuguje juz komplet sprzgtu w
sklepie stacjonarnym i IAI POS jest w pelni profesjonalnym stanowiskiem kasowym. Mozliwosé
kompleksowej obstugi sieci handlowych sprzedajacych w internecie pozwala Spoélce przyciagaé
nowych, intratnych klientow.

Kolejne integracje dla sprzedawcéw miedzynarodowych
Spotka systematycznie rozbudowuje oferte zintegrowanych ustug zagranicznych partneréw, ktore

umozliwiajg handel mi¢gdzynarodowy. W sierpniu do swojej oferty wlaczyla

integracje Barclaycard, brytyjskim systemem obstugujacym platnosci kartami w wielu
walutach. W ramach integracji obstuzone jest automatyczne ksiggowanie wptat. Jest to szczegdlnie

popularny system ptatnosci w Wielkiej Brytanii. To jedyna tego typu integracja w Polsce i ma
umozliwi¢ dotarcie do klientéw na rynku UK oraz do polskich sklepéw internetowych, ktére
chcea zaistnie¢ na rynku brytyjskim.

Zaawansowane opcje dla klientéw B2B

Warto$¢ handlu hurtowego w internecie (B2B) stale ro$nie i spora grupa klientow Spotki pochodzi z
tego segmentu. [AI-Shop.com (IdoSell Shop) jako jedyna platforma na rynku oferuje w stanrdzie tak
rozbudowane narzedzia do prowadzenia handlu hurtowego 1 jest liderem technologicznym na tym
rynku. Jednak, oczywiscie, systematycznie rozwija swoje mozliwos$ci aby obstugiwaé¢ wymagajacych
klientow. Jedng z nowych opcji, jest mozliwos¢ prezentacji klientom tylko tych towaréw na ktére

maja indywidualnie wynegocjowane ceny.
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Nowa opcja umozliwia prezentowanie zalogowanym klientom indywidualnie wynegocjowanych cen.
Cata reszta asortymentu bedzie si¢ wyswietlata, ale nie bedzie mozliwa do kupienia. Ta nowa
funkcjonalno$¢ bedzie szczegolnie przydatna w hurtowniach, ktére wspoétpracuja z duzymi
odbiorcami. Niektérzy odbiorcy wymagaja ograniczania swoim pracownikom listy towaréw do
wylacznie tych, ktore wybraly i zakontraktowaly dzialy zaopatrzenia.

Nowa funkcjonalno$¢ w prosty sposob umozliwi obstuge np. klientow biznesowych (B2B), gdzie
dzial zaopatrzenia negocjuje ceny, a zakup6w dokonuja ich pracownicy. Dzigki temu, Spétka
pozyska kolejnych duzych dystrybutoréw, co przelozy si¢ na wzrost przychodow z oplat
abonamentowych.

Utatwienia platnosci w IdoSell Booking — sprawne ptatnosci kartowe

Spr'awne 1 bezpleczne_platHOSCI kartaml pI‘ZCZ Pensjonat pod kogutem Kontakt Twoje konto i rezerwacje v i
internet sg bardzo istotne takze w s

r . Dokonuj ji b tacania zaliczki

turystyce‘ Dlatego druga usluga Spo}kI’ loKonujesz rezerwacyl bez wptacania zaliczki
IdoSell Booking zostata rozbudowana o

mozliwo$¢ skladania rezerwacji bez
wplacania zaliczki z opcja

zabezpieczenia ich karta platnicza.
Pobranie zaliczki jest elementem, ktory w

trakcie sktadania rezerwacji wigze
zamawiajgcego z obiektem noclegowym.
Szukajac roznych sposobow
marketingowego zachegcenia rezerwujacych
do zlozenia rezerwacji wtasnie w danym obiekcie moze si¢ okazaé, ze wigkszg zacheta bedzie np.
rezerwacja bez koniecznos$ci wptacenia zaliczki, ale z zabezpieczeniem ptatnosci poprzez pobranie
od rezerwujacego danych do jego karty kredytowej. Ta opcja umozliwia obcigzenie konta posiadacza
karty ptatniczej] w momencie rezygnacji przez niego z pobytu lub po jego przyjezdzie. Taka forma
moze by¢ atrakcyjniejsza dla tych rezerwujacych, ktorzy nie chcg angazowaé bezposrednio swoich
srodkow finansowych na zaliczke. Dane kart kredytowych sa bardzo silnie zabezpieczone i
wymazywane, jeZeli nie zostana uzyte.

v

Informacie dotyczace bezpieczeristia Worowad dane swojej karty kredytowej
Inie  Katarayna @ Nazvisko  Basiak v

Rodzsjlarty | (W
VsA,

visa

Numer karty  1234567654345678 04

o~/ 204

koriczenia rezerwacj. Twoja karta moze 20sta6 Kdow2ieve2 | 138 @ [°

tylko w przypadku niewykorzystar
Dokonaj rezerwacji

obei nia i
nieodotania rezenwac], a po prayjeddzie bedziesz mdgt
placit rezerwacie w dowolny sposch

Wprowadzenie w IdoSell Booking mozliwosci rezerwacji bez zaliczki, potaczone z kolejnymi, nowymi
formami platnos$ci ma na celu uelastycznienie konfiguracji ptatnosci i realizacji rezerwacji. To
przelozy sie na wigcej mozliwosci wdrozen oraz w efekcie na wyzsze prowizje za zrealizowane
rezerwacje.

IdoSell Booking — integracje z najnowszymi swiatowymi ustugami

Ponadto ustuga IdoSell Booking na biezaco rozwijana jest o nowosci zachodzace na rynku
turystycznym. Wprowadzajac dwie nowe funkcjonalnos$ci oparte na wspélpracy z serwisem
TripAdvisor: narzedzie Ekspresowa Recenzja oraz Sledzenie Konwersji, Spétka jako pierwsza
w Polsce uzyskala najwyzszy poziom partnerski platformy TripConnect, prowadzonej przez
TripAdvisor. Wyr6znienie przez swiatowego gracza na rynku turystycznym oraz oferowanie
najnowszych mozliwych rozwigzan, przyczyni si¢ do zdobycia nowych klientow. Spétka czerpie
przychody z prowizji od zrealizowanych rezerwacji przez IdoSell Booking, stad kazdy tego
typu sukces przelozy sie na wieksze przychody w przyszlosci.
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Przedmiot dziatalnosci Spoiki

IAI S.A. dostarcza kompleksowe rozwigzania dla firm dziatajacych w handlu internetowym.

Podstawowym przedmiotem dziatalno$ci Spolki jest dostarczanie ushugi IAI-Shop.com (za granica
IdoSell Shop), czyli platformy do prowadzenia sprzedazy towar6w w Internecie oraz IdoSell
Booking czyli ushugi do sprzedazy rezerwacji w obiektach noclegowych przez Internet.

TIAI-Shop.com (IdoSell Shop) pozwala na prowadzenie wielu niezaleznych sklepéw, na dowolne;j
liczbie rynkéw i krajow, w dowolnej liczbie wersji jezykowych, walutowych i w oparciu o
wbudowany system magazynowo-finansowy. Jest to obecnie najbardziej zaawansowany i
rozbudowany system do prowadzenia sprzedazy internetowej na swiecie. IAI-Shop.com (IdoSell
Shop) ma miedzy innymi nastepujgce funkcje 1 mozliwosci:

* sprzedaz detaliczna,

* sprzedaz migdzynarodowa,

e sprzedaz hurtowa,

* sprzedaz na portalu spotecznosciowym Facebook.com,

* prowadzenie sprzedazy przez urzadzenia mobilne,

» sprzedaz kasowa w punktach sprzedazy detalicznej (POS),

* zarzadzanie magazynem (MRP),

* zarzadzanie przeplywem pracy (WFM),

* zarzadzanie tre$cig na stronie (CMS),

* zarzadzanie relacjami z klientami (CRM),

* raportowanie menadzerskie,

* obstuga reklamacji (RMA),

* integracja z systemami kurierow, aukcji, porownywarek cen, systemami ptatnosci.
* zintegrowane platnosci internetowe oraz ustugi kurierskie

*  komplet narzedzi do prowadzenia sprzedazy i marketingu wielokanatowego
* system inteligentnych rekomendacji produktowych — IAI RS

* obstuga zwrotoéw od klienta do sklepu internetowego

IdoSell Booking pozwala na obstugg przez Internet oraz mobilnie rezerwacji w obiekcie noclegowym
sktadanych przez klientow przez wiele kanalow: na stronie internetowej obiektu, mobilnie lub przez
portal Facebook. Ustuga dziata na podstawie widgetu, ktory w tatwy sposéb mozna osadzi¢ na
dowolnej stronie internetowej. Spotka czerpie przychody gtownie z prowizji za zrealizowane
rezerwacje. Wsrdd gtownych cech IdoSell Booking nalezy wymienic:

*  Latwa integracja z dowolna witryna

*  Zarzadzanie obiegiem rezerwacji

*  Przyjazny i prosty interfejs obstugiwany po polsku, niemiecku i angielsku

*  Bezpieczny system ptatnosci obstugujacy wiele walut

*  Wersj¢ mobilna

*  Stworzenie strony wizytowki obiektu noclegowo i hostowanie jej

*  Zarzadzanie systemem przez wielu pracownikow (WFM)

IAI-Shop.com (IdoSell Shop) oraz IdoSell Booking tworzone sa wedtug najnowoczesniejszych
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technologii internetowych. Model ustugi oparty jest o SaaS (ang. Software as a Service) oraz cloud
computing (tzw. chmura). Dzigki temu wszystkie programy i ustugi oferowane przez Spotke
wspotpracuja ze soba, dajac efekt synergii.

Kluczowa dla sukcesu finansowego Firmy jest strategia sprzedazy ustugi, oparta na wynajmie aplikacji
(SaaS), a nie na jej jednorazowej sprzedazy. Wymusza ona nowoczesne i skuteczne podejscie do
zarzadzania firma, projektami, relacjami z klientami oraz generuje pozytywny, stale rosnacy i
zapewniajacy bezpieczenstwo finansowe przeptyw gotowki.

Miesigczny koszt wynajmu IAI-Shop.com (IdoSell Shop) dla jednego sklepu wynosi od 99 zt netto w
najnizszym planie taryfowym do 10 999 zt netto w najwyzszym standardowym planie taryfowym, w
cenie wliczona jest optata za dedykowany serwer wirtualny. Dodatkowo Firma dostarcza rozwigzania
do prowadzenia wielu sklepow naraz oraz elementy dodatkowe systemu, za ktore klienci wnosza

dodatkowe optaty. Wiecej informacji znajduje si¢ w cenniku IAI-Shop.com.

Wdrozenia nowych sklepow prowadzone sa wedlug wypracowanych regul, ktére gwarantuja
przewidywalny koszt, czas i jakos¢. Ceny wdrozen rdznicujg si¢ wedlug czasu, jaki potrzebny jest na
przygotowanie sklepu w wybranym pakiecie graficznym. Najtansze wdrozenie nie zawiera prac
graficznych, majac naliczong tylko optate aktywacyjng (599 zt netto). Najdrozszy pakiet graficzny
(SUPREME) to koszt dodatkowy 6999 zi netto, ale pozwala na stworzenie bardzo
zindywidualizowanego wygladu sklepu. Ceny wdrozen sg atrakcyjne i przystepne zarowno dla
malych, jak i $rednich oraz duzych klientow. Standaryzacja procedur zapewnia mozliwo$ci masowej
obstugi klienta. Wszystkie prace i ustugi, ktore wykonuje Spotka sa kalkulowane pod wzgledem
rentownosci godziny pracy po$wieconej realizacji danego zadania. Kalkulacja dotyczy cen wdrozen,
na ktore sktadaja si¢ czas pracy grafikow, instalacje sklepow, optaty abonamentowe, obejmujace
prace administratoréw, prace dzialu wsparcia oraz wszelkie zmiany programistyczne i graficzne w
sklepach. Dzigki jasnej polityce cenowej Spotka osigga rentowno$¢ z kazdej przepracowanej
godziny, zapobiegajac rozliczaniu klientéw wedtug réznych stawek.

Wdrozenia ushug IdoSell Booking opierajg si¢ model prowizyjny oraz optaty za ustugi dotatkowe, na
przyktad graficzne. Prowizja pobierana jest za kazdg rezerwacje¢ ztozong przez Widget oferowany za
pomocg ustugi. Klienci IdoSell Booking ponosza optate 24 zt rocznie oraz 1% od wartosci
rezerwacji, wigcej informacji znajduje si¢ w cenniku na stronach internetowych Spoétki.

Wszystkie sklepy tworzone w oparciu o IAI-Shop.com (IdoSell Shop) oraz ustugi z zakresu IdoSell
Booking cechuja si¢ architektura pozwalajacg na bardzo dobre indeksowanie i pozycjonowanie
sklepu w wyszukiwarkach internetowych. Cecha wyr6zniajaca IAI-Shop.com jest mozliwo$¢ bardzo
elastycznego dopasowania do profilu i branzy niemal kazdego klienta. IAl jest liderem w wielu
rozwigzaniach integracyjnych.

Dodatkowo Spoétka w ramach swojej oferty oferuje klientom zintegrowane ustugi ptatnosci
elektronicznych, ustugi kurierskie oraz komunikacj¢ za pomocg SMS. Jest to zrodto dodatkowych
przychodow dla Spotki, ktore jest pochodng przychodow obstugiwanych sklepow. Ustugi te sa
oferowane w bardzo atrakcyjnych cena, dzieki temu, ze Spotka reprezentuje obstugiwane firmy w
negocjacjach jako lider grupy zakupowej. To pozwala juz malym sklepom osiagna¢ korzystne
warunki finansowe przy ustugach posrednictwa ptatnosci lub zakupie ustug kurierskich.

Spotka jest takze liderem na rynku rozwigzan do internetowej sprzedazy miedzynarodowej. Wchodzac
na rynki zagraniczne, szczeg6lnie Niemcy, Wielkg Brytani¢ i Irlandi¢, Spotka stworzyta szereg
rozwigzan do eksportu towaréw sprzedawanych przez internet, ktore teraz wykorzystywane sg przez
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jej polskich klientow. Sg to przede wszystkim wielojezyczne maski sklepow, petna obstuga
wielowalutowosci, ustug kurierskich, stref czasowych oraz integracje z migdzynarodowymi
potentatami e-handlu jak Amazon lub eBay (oraz kilka innych porownywarek) i ustugami
posrednictwa w ptatnosciach elektronicznych.

Kolejnym wyrdznikiem oferty Spotki na rynku jest kompleksowa obstuga marketingu
wielokanatowego. Ustuga IAI-Shop.com (IdoSell Shop) pozwala na jednoczesna sprzedaz w wielu
kanatach dystrybucji: od tradycyjnych sklepow interneotwych, przez tematyczne specjalistyczne
sklepy internetowe, sklepy multibrandowe, programy lojalnosciowe, partnerskie, sprzedaz mobilna,
aukcje internetowe, poréwnywarki, f-commerce i wiele innych mozliwo$ci. Dzigki zaawansowanym
narz¢dziom raportowania wynikow oraz testom A/B klienci Spotki uzyskuja doktadne wyniki
prowadzonej sprzedazy i moga skupiac si¢ na optymalnych dla nich rozwigzaniach.

Spotka oferuje rowniez aplikacje pomocnicze, ktore wspomagaja korzystanie z IAI-Shop.com (IdoSell
Shop) i dziatajg w jednej chmurze programoéw, idealnie wspotpracujac ze soba. Takimi aplikacjami
sq:

*  Bridge - praktycznie bezobstugowy program komunikujacy sklep IAI-Shop.com z wewngtrznym
programem fakturowo-ksiggowym klienta. Pozwala na kontrole nad ofertg i magazynem oraz
obslugiwanie zamoéwien ze sklepu internetowego bezposrednio z systemu f-k. Automatyczna
wymiana danych o cenach, stanach magazynowych i zamowieniach pozwala klientom
skoncentrowac si¢ na sprzedazy. Dowiedz si¢ wiecej o Bridge na stronie WWW IAI S. A.

* POS - aplikacja do obstugi kasowej sklepu. Dzigki wspotpracy z drukarkami fiskalnymi oraz
czytnikami kodow kreskowych, z powodzeniem zastapi inny system sklepowy, zwlaszcza jezeli
firma ma wiele punktéw kasowych. POS korzysta z gospodarki magazynowej IAI-Shop.com, co
pozwala na automatyczna wymiang informacji i synchronizacj¢ stanow magazynowych ze sklepem
internetowym. Dodatkowo program pozwala na prace bez statego potaczenia z Internetem.
Dowiedz si¢ wigcej o POS na stronie WWW AT S.A.

» Integratory i Automatory - grupa aplikacji, aczacych sklep z hurtowniami internetowymi.
Umozliwiajg automatyczne pobranie danych od wielu dostawcow wraz z opisami oraz zdjgciami i
oferowanie ich w sklepie na zamoéwienie. Dzigki integratorom, zupetnie bez wysitku mozliwa jest
sprzedaz dowolnej ilosci towaréw w systemie dostaw just-in-time. Dowiedz sie wiecej o
Integratorach i Automatorach na stronie WWW IAI S.A.

* Downloader — program umozliwiajacy integracj¢ z dostawcami, bez potrzeby budowania
indywidualnych aplikacji. Podstawa dziatania Downloader jest format IOF (wigcej o IOF)
stworzony przez Spotke w 2009r. i udostepniony dla wszystkich podmiotéw na licencji Creative
Common. Dowiedz sie wigcej o Downloderze na stronach Al S.A.

* Fiskalizator - to zewng¢trzna aplikacja uruchamiana w srodowisku Windows po stronie klienta.
Pozwala drukowac paragony z panelu administracyjnego (oraz z aplikacji pomocniczej IAI POS od
wersji 1.0) przez drukarke fiskalng. Zaleta aplikacji jest szybki proces konfiguracji drukarki oraz
prosty mechanizm dziatania - jako ustugi nastuchujacej na okreslonym porcie i adresie IP. Dzigki
niej bez problemu mozna wydrukowac paragon dla dowolnego zamoéwienia z drukarki fiskalne;.
Dowiedz si¢ wiecej o Fiskalizatorze na stronach IAI S.A.

* Scanner - to aplikacja, ktéra umozliwia wykorzystanie kolektora danych uzywanego przez duze
sklepy internetowe. 1Al Scanner zostat stworzony dla duzych sklepéw internetowych, ktore
codziennie zarzadzaja duza liczbg dostaw oraz zamoéwien od klientow. Pozwala on na szybka i
efektywna kontrolg poprawnosci zamowien, prowadzenie inwentaryzacji, remanentow, Nadzor nad
realizacjg dokumentow przez poszczegdlnych pracownikoéw i pdzniejsza mozliwos¢ ewidencji
procesow. Dowiedz sie wiecej o IAI Scanner na stronach 1Al S.A.
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Struktura akcjonariatu

W obrocie na NewConnect znajduja si¢ tylko akcje serii C.

Struktura udzialow w kapitale zakladowym na 14 listopada 2014 r.

Seria A Seria B Seria C Liczba Udzial
Procentowy
Pawetl Fornalski 4893750 543750 5437500 66,67%
Sebastian Mulinski 1856250 206250 2062500 25,29%
Pozostali Akcjonariusze 656235 656235 8,05%
Razem 6750000 750000 656235 8156235 100,00%

Struktura glos6w na WZA na 14 listopada 2014 r.
Akcje serii A sg imienne i uprzywilejowane co do glosu w stosunku 2:1. W zwigzku z tym struktura
glosow na WZA przedstawia si¢ nastgpujaco:

Pawel Fornalski 10331250 69,31%
Sebastian Mulinski 3918750 26,29%
Pozostali Akcjonariusze 656235 4,40%
Razem 14906235 100%

Z uwagi na wprowadzenie akcji serii C do Alternatywnego Systemu Obrotu, dominujacy
akcjonariusze IAI S.A. tj. Pawel Fornalski (Prezes Zarzadu) i Sebastian Mulinski (Wiceprezes
Zarzadu) posiadajacy odpowiednio 66,67% 1 25,29% udziatu w kapitale zaktadowym, ztozyli
zobowigzania w sprawie czasowego wylaczenia zbywalnosci wszystkich posiadanych dotychczas
akcji IAI Spotka Akeyjna. Akcjonariusze wymienieni powyzej zobowigzali sig, ze w terminie do
dnia 30 wrzesnia 2012 roku nie dokonaja, nie obcigza oraz nie bedg zawiera¢ zadnych umow,
ktore dotyczylyby zbycia lub obciazenia jakiejkolwiek z posiadanych przez nich akcji serii A

oraz B.

Pawet Fornalski, Prezes Zarzadu

Sebastian Mulinski, Wiceprezes Zarzadu

Raport kwartalny IAlI S.A. za okres od 1 lipca 2014 do 30 wrzesnia 2014 r.
Wiecej informacji w dziale Relacje inwestorskie na www.iai-sa.com

Strona 22/22



http://www.iai-shop.com/ir-news.phtml?

	Informacje ogólne
	Wybrane dane finansowe
	Kwartalne skrócone sprawozdanie finansowe
	Komentarz Zarządu Emitenta na temat czynników i zdarzeń, które miały wpływ na osiągnięte wyniki finansowe
	Zwięzła charakterystyka istotnych dokonań lub niepowodzeń emitenta w okresie, którego dotyczy raport, wraz z opisem najważniejszych czynników i zdarzeń, w szczególności o nietypowym charakterze, mających wpływ na osiągnięte wyniki.
	Komentarz Zarządu Emitenta na temat aktywności, jaką w okresie objętym raportem Emitent podejmował w obszarze rozwoju prowadzonej działalności, w szczególności poprzez działania nastawione na wprowadzenie rozwiązań innowacyjnych w przedsiębiorstwie
	Przedmiot działalności Spółki
	Struktura akcjonariatu

